
Produkte und Kaufwege

Was es gibt, für wen es passt, und der Unterschied, der im Gespräch immer kommt.

Hinweis: Stand 2026. Aktuelle Preise stehen im Shop — ein Kurs ist die falsche Quelle dafür.

Die vier Wege im Vergleich

Einzelkurs Club Monat Club Jahr Vollsystem

Art Kauf Miete Miete Kauf

Umfang dieser eine Kurs alle Kurse alle Kurse alle Kurse +
künftige

Nach Ende bleibt dir Zugang endet Zugang endet bleibt dir

Partnerprogramm nein ja ja nein

Die Frage, die immer kommt: „Gehört mir das dann?“ Einzelkurs und Vollsystem: ja. Club: nein —
dort mietest du.

Wer das nicht klar sagt, erzeugt Rückbuchungen.

Welcher Weg für wen

Die Lage des Kunden Der Weg

Ein klar umrissenes Problem, sonst nichts Einzelkurs

Mehrere Themen offen, will dabeibleiben Club

Will alles, dauerhaft, und rechnet Vollsystem

Weiß nicht, wo anfangen erst ein Gespräch

Will selbst empfehlen und verdienen nur Club

Die sieben Speichen

Speiche Worum es geht

Sachwerte Gold, Edelmetalle, physisch Vorhandenes



Speiche Worum es geht

Immobilien im In- und Ausland

Recht und Nachlass Vollmachten, Testament, Übertragung

Steuern legale Gestaltung

Struktur im Ausland Konten, Firmen, Wohnsitz

Krisenvorsorge Blackout, Bankstopp, Notlagen

Digitale Selbstbestimmung Daten, Zahlungswege, Privatsphäre

Die Gesprächsfrage: „Bei welcher dieser sieben fühlst du dich am unsichersten?” Die Antwort kommt
fast immer sofort — und sagt dir, welcher Kurs passt.

Die Produktarten

Art Preisbereich wofür

Guides niedrig zweistellig Antwort auf eine konkrete Frage,
senkt die Schwelle

Kurse mittlerer dreistelliger ein Thema vollständig

Club monatlich/jährlich alles, plus Partnerprogramm

Vollsystem hoch alles dauerhaft als Kauf

Calls dreistellig wenn jemand nicht weiß, wo
anfangen

Umsetzungs-Services hoch, individuell wenn die Entscheidung schon
steht

Was du zu Umsetzungs-Services sagst

„Ich kenne die Leute, die das machen, und kann dir sagen, was es kostet und wie der Ablauf
grob aussieht. Wie lange es bei dir dauert und was steuerlich gilt — dafür ist ein Gespräch mit
denen der richtige Weg.”

Keine Zusagen zu Fristen, Erfolg oder Steuerfolgen. Wer Zusagen macht, die er nicht einhalten
kann, steht dafür gerade.


